
 

 

Un généraliste du sanitaire depuis plus de 30 ans basée à Avrillé dans le Maine-et-Loire, dans le 
cadre de son développement commercial, recherche un/une commerciale de terrain qui intégrera ses 
équipes. L’objectif du poste : Développer le Chiffre d’Affaire avec des clients existants et générer de 
nouvelles ouverture de compte. 

• Suivre clients indépendants sous contrôle hiérarchique 

• Visiter les clients listés par son responsable hiérarchique 

• Veiller à ce que les magasins soient à jour (produits référencés et supprimés) 

• Négocier et prendre des commandes en proposant les nouveautés + promotion en cours 

• instaurer un relationnel avec ses clients 

• assurer le suivi téléphonique du client 

• informer sa hiérarchie chaque semaine par des rapports de visite pour chaque client 

• prospecter physiquement dans un secteur défini 

• Niveau d’études : baccalauréat minimum, souhaité bac + 2 

• Bonne présentation physique et verbale 

• Disponible / souriant / bon communicant /organisé / persévérance 

• .Permis de conduire B (fournir une attestation sur l’honneur du nombre des points) 

• 80% du temps sur le terrain 

• Un véhicule est mis à disposition pendant la durée en entreprise (du lundi au vendredi) + un 
téléphone portable + ordinateur portable. 

Envoyer CV à Bilal.hacid@cciamp.com et 
Wilfried.pellegrino@cciamp.com

COMMERCIAL(E)

Missions 

Profil et aptitudes 

Conditions de travail 
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